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Рабочая программа производственной практики ПМ.01 Организация и осуществление 

торговой деятельности разработана на основе требований Федерального государственного 

образовательного стандарта среднего профессионального образования по специальности 

38.02.08 Торговое дело, утвержденного приказом Министерства просвещения Российской 

Федерации от 19.07.2023 № 548 и примерной основной образовательной программы СПО, 

разработанной, с учетом направленности на удовлетворение потребностей регионального 

рынка труда и работодателей. 
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1. Паспорт программы практики 

 

1.1. Место производственной практики в структуре программы подготовки 

специалистов среднего звена (далее ППССЗ) 

Программа производственной практики является частью программы подготовки 

специалистов среднего звена в соответствии с ФГОС СПО по специальности 38.02.08 

Торговое дело в части освоения вида деятельности: организация и осуществление 

торговой деятельности. 

 

1.2. Цели и задачи производственной практики 

Цель: закрепление, расширение, углубление и систематизация теоретической 

подготовки обучающегося, приобретение им практических навыков и компетенций, 

полученных при освоении специальных дисциплин на основе изучения деятельности 

конкретной организации, а также на приобретение практического опыта самостоятельной 

профессиональной деятельности. 

Задачи:  

˗ развитие профессионального мышления; 

˗ приобретение практических умений по: 

 - организации и осуществлению торговой деятельности; 

  - проведению сбора и анализа информации о потребностях субъектов рынка на 

товары и услуги, в том числе с использованием цифровых и информационных 

технологий; 

 - установлении хозяйственных связей с поставщиками и потребителями товаров и 

услуг, в том числе с применением коммуникативных возможностей искусственного 

интеллекта; 

       - осуществлении подготовки, оформлении и проверке закупочной документации, в 

том числе с использованием электронного документооборота и сквозных цифровых 

технологий; 

       - осуществлении подготовки к заключению внешнеторгового контракта и его 

документальное сопровождение; 

       - осуществлении контроля исполнения обязательств по внешнеторговому 

контракту; 

       - организации выполнения торгово-технологических процессов, в том числе с 

применением цифровых технологий. 

Вид профессиональной деятельности: Организация и осуществление торговой 

деятельности  

В ходе прохождения практики обучающийся должен 

иметь практический опыт: 

˗ поиска и систематизации открытых источников информации о внутренних и 

внешних рынках для сбыта товарной продукции; 

˗ проведения анализа и оценки объема спроса на товарную продукцию организации 

на внутренних и внешних рынках; 

˗ обработки, формирования и хранения данных, информации, документов, в том 

числе полученных от поставщиков (подрядчиков, исполнителей); 

˗ составления перечня требований внешних рынков к товарной продукции 

организации; 

˗ подготовки рекомендаций по омологации товарной продукции по итогам анализа 

требований определенного внешнего рынка; 

˗ проведения анализа конъюнктуры и емкости товарных рынков, мониторинга 

внутренних и внешних рынков; 

˗ подготовки аналитических документов по конкурентным преимуществам 

продукции организации на внешних рынках; 



˗ оформления договоров с поставщиками и потребителями товаров и услуг; 

˗ мониторинга поставщиков (подрядчиков, исполнителей) и заказчиков в сфере 

закупок; 

˗ установления контактов с деловыми партнерами, заключения договоров, 

предъявления претензий; 

˗ составления деловых писем, предложений, заказов на поставку товаров, 

проведения безналичных расчетов; 

˗ формирования начальной (максимальной) цены закупки, описания объекта 

закупки, требований к участнику закупки, порядка оценки участников, проекта контракта; 

˗ составления и оформления закупочной документации, осуществления ее проверки 

для проведения закупочной процедуры, организационно-технического обеспечения 

деятельности закупочных комиссий, оценки результатов и подведение итогов закупочной 

процедуры; 

˗ осуществления подготовки протоколов заседаний закупочных комиссий на 

основании решений, принятых членами комиссии по осуществлению закупок; 

˗ публичного размещения полученных результатов; осуществления проверки 

необходимой документации для заключения контрактов и процедуры подписания 

контракта с поставщиками (подрядчиками, исполнителями); 

˗ публичного размещения отчетов, информации о неисполнении контракта, о 

санкциях, об изменении или о расторжении контракта, за исключением сведений, 

составляющих государственную тайну; 

˗ организации осуществления оплаты поставленного товара, выполненной работы 

(ее результатов), оказанной услуги, а также отдельных этапов исполнения контракта, 

денежных сумм по банковской гарантии в предусмотренных случая, организации возврата 

денежных средств, внесенных в качестве обеспечения исполнения заявок или обеспечения 

исполнения контрактов; 

˗ направления запросов, приглашений и информации потенциальным участникам 

внешнеторгового контракта; 

˗ проведения предварительного анализа поступающих коммерческих предложений, 

запросов от потенциальных партнеров на внешних рынках; 

˗ составления списка отклонений от приемлемых условий внешнеторгового 

контракта (перечень разногласий); 

˗ документального оформления результатов переговоров по условиям 

внешнеторгового контракта; 

˗ подготовки сводных отчетов и предложений о потенциальных партнерах на 

внешних рынках; 

˗ формирования списка потенциальных партнеров для заключения 

внешнеторгового контракта; 

˗ обработки, формирования, хранения информации и данных об участниках 

внешнеторгового контракта; 

˗ формирования проекта внешнеторгового контракта; 

˗ осуществления проверки необходимой документации для заключения 

внешнеторгового контракта; 

˗ подготовки процедуры подписания внешнеторгового контракта с контрагентом; 

˗ подготовки документа о приемке результатов отдельного этапа исполнения 

контракта; 

˗ сбора информации, документов по вопросам исполнения обязательств по 

внешнеторговому контракту; 

˗ разработки плана-графика контрольных мероприятий по исполнению 

обязательств по внешнеторговому контракту; 

˗ мониторинга отклонений от выполнения обязательств по внешнеторговому 

контракту; 



˗ документального оформления отклонений от выполнения обязательств по 

внешнеторговому контракту и организация претензионной работы; 

˗ подготовки предложений по применению мер ответственности и совершению 

соответствующих действий в случае нарушения обязательств по внешнеторговому 

контракту; 

˗ выполнения торгово-технологических операций, в том числе с использованием 

искусственного интеллекта, голосовых помощников, чат-ботов для обработки запросов 

покупателей с максимальной скоростью;  

˗ организации торговли, в том числе с использованием камер и алгоритмов 

распознавания лиц для осуществления расчетов с покупателями без применения 

контрольно-кассовой техники; 

˗ приемки товаров по количеству и качеству; 

˗ соблюдения правил охраны труда. 

уметь: 

˗ пользоваться современными поисковыми системами для сбора информации о 

внешних и внутренних рынках; 

˗ проводить исследование рынка поставщиков, создавать и вести базу поставщиков 

и покупателей товаров; 

˗ обобщать и систематизировать коммерческую информацию, формировать базы 

данных с информацией о ценах на товары, работы, услуги, требованиях внешних и 

внутренних рынков к товарной продукции, статистически ее обрабатывать в формате 

электронных таблиц и формулировать аналитические выводы; 

˗ анализировать внешнюю конкурентную среду для выявления аналогичных или 

взаимозаменяемых товаров; 

˗ создавать и вести информационную базу данных поставщиков и покупателей; 

˗ составлять документы, формировать, архивировать, направлять документы и 

информацию; 

˗ обобщать полученную информацию, обрабатывать ее с применением 

программных продуктов; 

˗ обобщать и систематизировать коммерческую информацию для подготовки 

сводных отчетов и аналитических материалов. 

˗ применять нормы гражданского законодательства в области регулирования 

договорных отношений; 

˗ осуществлять выбор поставщиков; 

˗ оформлять заказы на поставку товаров с применением компьютерных программ; 

˗ составлять документы, деловые письма, предложения, заказы на поставку 

товаров, осуществлять безналичные расчеты, в т.ч. с использованием современных 

технических средств; 

˗ создавать и вести информационную базу поставщиков и покупателей с 

применением технологий больших данных; 

˗ обобщать полученную информацию, статистически ее обрабатывать и 

формулировать аналитические выводы, архивировать полученную информацию и 

обеспечивать ее безопасность; 

˗ работать в единой информационной системе; 

˗ применять основные положения нормативно-правовых актов в сфере закупочной 

деятельности; 

˗ составлять документы, формировать, архивировать, направлять документы и 

информацию; 

˗ обосновывать начальную (максимальную) цену закупки; 

˗ описывать объект закупки; 

˗ разрабатывать закупочную документацию; 

˗ работать в единой информационной системе; 



˗ взаимодействовать с закупочными комиссиями и технически обеспечивать 

деятельность закупочных комиссий; 

˗ анализировать поступившие заявки, оценивать результаты и подводить итоги 

закупочной процедуры; 

˗ формировать и согласовывать протоколы заседаний закупочных комиссий на 

основании решений, принятых членами комиссии по осуществлению закупок; 

˗ проверять необходимую документацию для заключения контрактов и 

осуществлять процедуру подписания контракта с поставщиками (подрядчиками, 

исполнителями); 

˗ классифицировать товары на внутренних и внешних рынках;  

˗ разрабатывать тексты рекламной информации о товарах отечественного 

производства на иностранном языке для последующего распространения на внешних 

рынках; 

˗ осуществлять деловую переписку по вопросам заключения внешнеторгового 

контракта; 

˗ осуществлять взаимодействие с участниками внешнеторгового контракта; 

˗ подготавливать коммерческие предложения, запросы; 

˗ оформлять документацию в соответствии с требованиями законодательства 

Российской Федерации и международных актов; 

˗ составлять и оформлять отчет, содержащий информацию о ходе исполнения 

контракта, о соблюдении промежуточных и окончательных сроков исполнения контракта, 

о ненадлежащем исполнении контракта (с указанием допущенных нарушений) или о 

неисполнении контракта и о санкциях, которые применены в связи с нарушением условий 

контракта или его неисполнением, об изменении или о расторжении контракта в ходе его 

исполнения, об изменении контракта или о расторжении контракта; 

˗ осуществлять организацию оплаты/возврата денежных средств, организовывать 

уплату денежных сумм по банковской гарантии в предусмотренных случаях; 

˗ обобщать и систематизировать коммерческую информацию для подготовки 

сводных отчетов и аналитических материалов; 

˗ осуществлять цифровые платежи, облачные вычисления, системный анализ 

больших данных, использовать технологии 5G в организации деловой переписки и 

электронного документооборота; 

˗ осуществлять процесс поиска и заказа товаров с применением цифровых 

платформ; 

˗ осуществлять процесс управления доставкой товаров покупателю используя 

возможности интернет-вещей; 

˗ проводить анализ перемещения покупателей по торговому залу по данным камер 

видео наблюдений с целью оптимизации торгового пространства; 

˗ осуществлять контроль за количеством и сроками хранения продовольственных 

товаров с применением датчиков контроля (интернет-вещей); 

˗ использовать технологии дополненной реальности для повышения объема 

продаж;  

˗ применять цифровые вывески с использованием компьютерного зрения; 

˗ применять технологии интернет-вещей в организации работы торговых 

площадок; 

˗ управлять полочным пространством магазина в облачной ABM SHELF; 

˗ оформлять факт продажи товаров с применением цифровых инструментов: 

онлайн-касс, электронных платформ, ресурсов интернет, безналичных платежей, 

регистрация продаж в системе ЕГАИС; 

˗ применять электронный документооборот;  

˗ осуществлять торгово-технологические процессы, в том числе, с использованием 

техники эффективных коммуникаций.  



˗ применять основные ИИ-решения - системы распознавания естественного языка, 

интеллектуальные системы поддержки принятия решений, распознавания и синтез речи, 

интеллектуальный анализ текстовых документов, роботы, видео аналитика, чат-боты; 

˗ оформлять заказы на поставку товаров с применением компьютерных программ; 

˗ осуществлять цифровые платежи, облачные вычисления, системный анализ 

больших данных, использовать технологии 5G в организации деловой переписки и 

электронного документооборота; 

˗ пользоваться современными поисковыми системами для сбора информации о 

внутренних внешних рынках. 

знать: 

˗ методы и инструменты работы с базами данных внутренних и внешних рынков; 

˗ требования к порядку заполнения и ведения рабочей документации, схем 

электронного документооборота; 

˗ стандарты и требования внешних рынков к товарной продукции; 

˗ правовые нормы оформления и заключения договоров с поставщиками и 

потребителями товаров и услуг; 

˗ структуру и содержание договора поставки, спецификации и сопроводительного 

письма критерии поиска и методы отбора поставщиков; 

˗ методы и инструменты работы с базами больших данных; 

˗ требования к порядку заполнения и ведения рабочей документации,  

˗ схем электронного документооборота; 

˗ законодательство Российской Федерации о контрактной системе в сфере закупок 

товаров; 

˗ особенности составления закупочной документации; 

˗ методы определения и обоснования начальных максимальных цен контракта; 

˗ основные технические характеристики, преимущества и особенности продукции 

организации, поставляемой на внешние рынки; 

˗ нормативные правовые акты, регламентирующие внешнеэкономическую 

деятельность; 

˗ международные правила толкования наиболее широко используемых торговых 

терминов в области внешней торговли; 

˗ международные договоры в сфере стандартов и требований к продукции; 

˗ стандарты и требования внешних рынков к товарной продукции; 

˗ методы и инструменты работы с базами данных и источниками маркетинговой 

информации о внешних рынках внешних рынков; 

˗ методы разработки рекламной информации для внешних рынков и инструменты 

продвижения товаров и услуг на внешних рынках; 

˗ основные виды и методы международных маркетинговых коммуникаций; 

˗ документооборот внешнеторговых сделок; 

˗ условия внешнеторгового контракта; 

˗ нормы этики и делового общения с иностранными партнерами; 

˗ правила оформления документации по внешнеторговому контракту; 

˗ порядок документооборота в организации; 

˗ основы риск-менеджмента во внешнеэкономической деятельности; 

˗ виды торговых структур;  

˗ формы и виды торговли, составные элементы торговой деятельности; 

˗ материально-техническую базу торговли;  

˗ инфраструктуру потребительского рынка; 

˗ средства, методы, инновации в отрасли; 

˗ организацию торгово-технологических процессов в офлайн и онлайн торговле;  

˗ требования к порядку заполнения и ведения рабочей документации, схем 

электронного документооборота; 



˗ основные и дополнительные услуги оптовой и розничной торговли: цели, задачи, 

принципы, объекты, субъекты внутренней и внешней торговли;  

˗ требования законодательства Российской Федерации, нормативные правовые 

акты, регулирующие торговую деятельность; 

˗ правила торговли;  

˗ количественные и качественные показатели оценки эффективности торговой 

деятельности. 

 

1.3. Трудоемкость освоения программы производственной практики: 

Общая трудоемкость производственной практики составляет 36 часов. 
 

2. Результаты практики 

Результатом производственной практики является: 

профессиональных компетенций (ПК):  

 
Код Наименование результата практики 

ВД 1 Организация и осуществление торговой деятельности 

ПК 1.1. Проводить сбор и анализ информации о потребностях субъектов 

рынка на товары и услуги, в том числе с использованием цифровых 

и информационных технологий 

ПК 1.2. Устанавливать хозяйственные связи с поставщиками и 

потребителями товаров и услуг, в том числе с применением 

коммуникативных возможностей искусственного интеллекта 

ПК 1.3. Осуществлять подготовку, оформление и проверку закупочной 

документации, в том числе с использованием электронного 

документооборота и сквозных цифровых технологий 

ПК 1.4. Осуществлять подготовку к заключению внешнеторгового 

контракта и его документальное сопровождение. 

ПК 1.5. Осуществлять контроль исполнения обязательств по 

внешнеторговому контракту 

ПК 1.6. Организовывать выполнение торгово-технологических процессов, в 

том числе с применением цифровых технологий 

3. Структура и содержание программы практики 

3.1. Структура практики 

Коды 

формируемых 

компетенций 

Наименование 

профессионального 

модуля 

Объем времени, 

отведенный на 

практику 

(в неделях, часах) 

Период 

проведения 

практики 

ПК 1.1, ПК 1.2, 

ПК 1.3, ПК 1.4, 

ПК 1.5, ПК 1.6 

ПМ.01 Организация и 

осуществление торговой 

деятельности 

1 неделя 

36 часов 

4 семестр 

 

3.2. Содержание практики 
Виды 

деятель

ности 

Виды работ Содержание освоенного 

учебного материала, 

необходимого для выполнения 

видов работ 

Наименование 

дисциплин, 

междисциплинарных 

курсов с указанием тем, 

обеспечивающих 

выполнение видов 

работ 

Колич

ество 

часов  

ВД.1 1. 1. Проведение 

анализа 

Изучение потенциальных 

возможностей торговой 

МДК 01.01. 

Организация торгово-
18 



Органи

зация и 

осущес

твлени

е 

торгов

ой 

деятель

ности 

конъюнктуры и 

емкости товарных 

рынков и подготовка 

аналитических 

документов по 

конкурентным 

преимуществам 

продукции 

организации на 

внешних рынках. 

2. 2. Осуществление 

проверки 

необходимой 

документации для 

заключения 

внешнеторгового 

контракта. 

3. Подготовка 

процедуры 

подписания 

внешнеторгового 

контракта с 

контрагентом. 

организации и ее 

конкурентного положения на 

товарном рынке, формирование 

базы данных поставщиков на 

основе анализа информации. 

Анализ и оценка конкурентной 

среды для выявления и 

сравнения аналогичных или 

взаимозаменяемых товаров, 

сбор и обобщение 

коммерческой информации о 

стратегии и тактики 

конкурентов на товарных 

рынках. 

Изучение и анализ 

предложений поставщиков - 

производителей и поставщиков 

- посредников с учетом их 

географического положения. 

Управление закупками. 

Разработка коммерческого 

предложения. 

Заполнение конкурентного 

листа и выставление 

приоритетов по поставщикам 

для заключения 

внешнеторгового контракта. 

Расчет и оформление заявки на 

поставку товаров. 

Проверка документации для 

заключения внешнеторгового 

контракта. Контроль 

правильности оформления 

предоставленного 

внешнеторгового контракта. 

Определение алгоритма 

действий покупателя при 

нарушении поставщиком 

сроков поставки в модельной 

ситуации. 

Составление и оформление 

отчетности о ходе исполнения 

контракта. 

сбытовой деятельности 

на внутреннем и 

внешнем рынках:  

Тема 1. 

Информационное 

обеспечение торгово-

сбытовой деятельности 

Тема 2. Установление 

хозяйственных связей с 

поставщиками и 

потребителями товаров 

и услуг 

Тема 3. Заключение 

внешнеторгового 

контракта и его 

документальное 

сопровождение 

Тема 4. Осуществление 

контроля исполнения 

обязательств по 

внешнеторговому 

контракту 

1. 1. Приемка товаров 

по количеству и 

качеству; 

2. Изучение 

инструкций по 

охране труда. 

Определение технико-

экономических показателей 

работы склада. Применение 

методов управления 

процессами складской 

грузообработки "1С: WMS 

Логистика. 

Документальное оформление 

приемки товаров по 

количеству. 

Ознакомление с ГОСТ Р 51303-

2013. Торговля. Термины. 

Определения. Идентификация 

видов и типов организаций 

МДК 01.02. 

Организация и 

осуществление продаж: 

Тема 1. Организация и 

управление торгово-

технологическими 

процессами в оптовой 

торговле 

Тема 2. Организация и 

управление торгово-

технологическими 

процессами в розничной 

торговле 

Тема 3. Организация и 

6 



торговли в соответствии с 

ГОСТ «Торговля. Термины. 

Определения». 

Поиск, заказ и управление 

доставкой товаров покупателю 

с применением цифровых 

платформ и сквозных 

технологий. 

Организация работы торговых 

площадок на основе сквозных 

технологий. 

управление торгово-

технологическими 

процессами в 

электронной торговле 

1. Составление и 

оформление 

закупочной 

документации, 

осуществления ее 

проверки для 

проведения 

закупочной 

процедуры, 

организационно-

технического 

обеспечения 

деятельности 

закупочных 

комиссий, оценки 

результатов и 

подведение итогов 

закупочной 

процедуры. 

Составление планов-графиков 

закупок для государственных и 

муниципальных нужд. 

Подготовка технического 

задания на закупку. 

Определение поставщиков 

(подрядчиков, исполнителей) 

путем проведения открытого 

конкурса в электронной форме, 

электронного аукциона, 

проведения запроса котировок. 

Определение процедуры 

закупок (открытый конкурс или 

аукцион) в зависимости от 

стоимости закупки и 

источников средств 

(собственные, заемные). 

Расчёт максимального размера 

обеспечения заявки для 

аукциона при разных условиях. 

Размещение информации о 

заключении, изменении, 

расторжении и исполнении 

контракта в сети Интернет. 

Реестр контрактов, 

заключенных заказчиком. 

Определение минимальной 

стоимости одного из 

контрактов, предоставляемых 

участником закупки для 

подтверждения 

добросовестности. 

Обжалование действий 

(бездействий) заказчика, 

уполномоченного органа, 

специализированной 

организации, комиссии по 

осуществлению закупок, 

должностного лица 

контрактной службы заказчика. 

Определение ответственности 

за нарушение условий поставки 

по ФЗ-44. 

МДК. 01.03. 

Организация и 

осуществление закупок 

для государственных, 

муниципальных и 

корпоративных нужд: 

Тема 1. Федеральная 

контрактная система 

Российской Федерации: 

концепция, понятия и 

термины, цели и 

принципы, сфера 

применения 

Тема 2. 

Прогнозирование и 

планирование закупок 

для государственных и 

муниципальных нужд 

Тема 3. Процедуры 

осуществления закупок 

Тема 4. 

Государственный и 

муниципальный 

контракт 

Тема 5. Контроль, аудит 

и ответственность в 

сфере закупок. 

Тема 6. Организация 

закупок в коммерческих 

организациях 

12 

Всего    36 

 

4. Условия организации и проведения практики 



4.1. Требования к документации, необходимой для проведения практики: 
- программа производственной практики; 

- договор об организации практики; 

- направление на практику; 

- индивидуальное задание; 

- дневник практики; 

- аттестационный лист; 

- характеристика работы обучающегося; 

- отчет по практике. 

 

4.2. Требования к учебно-методическому обеспечению практики 

Результаты прохождения практики определяются путем проведения 

промежуточной аттестации с выставлением оценок «отлично», «хорошо», 

«удовлетворительно», «неудовлетворительно», соответствующих качеству отчета по его 

содержанию и его защите обучающимся.  

Отчет по практике должен содержать:  

Титульный лист установленного образца с подписью руководителя и печатью. 

Содержание – где отражается перечень вопросов, содержащихся в отчете.  

Введение – где отражаются цели, задачи и направления практической работы 

обучающегося.  

Основная часть – раскрытие этапов прохождения учебно-производственного цикла 

производственной практики.  

Заключение содержит основные выводы и результаты проделанной работы, 

возможные мероприятия по улучшению деятельности структурного подразделения, 

оптимизации учебного процесса обучения профилю.  

Список литературы.  

Приложения – где представляются изученные и рассмотренные различные 

нормативные материалы, регулирующие деятельность организации, а также бланки, 

рисунки и графики.  

Дневник – должен содержать полный перечень выполняемых работ, отражать 

наименования изученных форм отчетности и т.д.  

При написании отчета по практике необходимо соблюдать правила оформления, 

которые представлены ниже.  

Отчет по практике оформляется на листах формата А4. Содержание излагается 

грамотно, четко и логически последовательно с соблюдением полей: левое – 30 мм, 

правое – 15 мм, верхнее – 20 мм, нижнее – 20мм.  

Текст печатается шрифтом п. 14, Times New Roman, межстрочный интервал – 1,5. 

Общий объем отчета по практике – 20-30 страниц. Все страницы нумеруются, начиная с 

титульного листа (номер страницы на нем не проставляется), арабскими цифрами вверху 

справа.  

Каждый раздел отчета начинается с новой страницы. Заголовки структурных 

элементов печатают прописными буквами и располагают по центру страницы. Точки в 

конце заголовков не ставятся, заголовки не подчеркиваются. Переносы слов во всех 

заголовках не допускаются. Цифровой материал оформляется в виде таблицы.  

Каждая таблица должна иметь свой порядковый номер и название. Название 

таблицы располагается по центру. В тексте обязательно должна быть сделана ссылка на 

нее, которая может быть оформлена следующим образом: «…результаты данного 

исследования приведены в таблице 1.2» или «…результаты данного исследования 

(табл.1.2) показали, что…».  

Ссылки на литературу можно оформлять одним из двух способов:  

1) в квадратных скобках, с указанием номера источника в списке литературы и 

страницы, например, [4, с. 28].  



2) подстрочные ссылки, которые располагаются внизу страницы под чертой и 

включают в себя: фамилию автора, название книги, наименование издательства, год 

выпуска и количество страниц. Источники Интернет-ресурсов оформляются следующим 

образом: Автор, заглавие //автор [Электронный ресурс].- 

http://vml.antat.ru/files/Mahmutov/article_3 (дата обращения: 17.03.2012.).  

Отчет должен быть аккуратно оформлен и скреплен.  

Защита отчетов осуществляется по установленному графику.  

Обучающиеся, не прошедшие практику по уважительной причине, проходят 

практику по индивидуальному плану. Обучающиеся, не прошедшие практику при 

отсутствии уважительной причины или получившие оценку «неудовлетворительно» при 

промежуточной аттестации результатов прохождения практики, считаются имеющими 

академическую задолженность. 

4.3. Требования к материально-техническому обеспечению 

Место проведения практики – организации, соответствующие сфере 

профессиональной деятельности, к которой готовится выпускник.  

Практика проводится в организациях любых организационно-правовых форм, 

осуществляющих деятельность по профилю основной профессиональной образовательной 

программы среднего профессионального образования – программы подготовки 

специалистов среднего звена по специальности 38.02.08 Торговое дело, в том числе в их 

структурных подразделениях, предназначенных для проведения практической 

подготовки, с которыми у ФГАОУ ВО «Северо-Кавказский федеральный университет» 

заключен договор о практической подготовке обучающихся / в структурных 

подразделениях ФГАОУ ВО «Северо-Кавказский федеральный университет», 

предназначенных для проведения практической подготовки.  

Направление на практику оформляется приказом ректора Университета с 

указанием закрепления каждого обучающегося за организацией, а также с указанием вида 

и срока прохождения практики.  

Обучающиеся, совмещающие обучение с трудовой деятельностью, вправе 

проходить практику по месту трудовой деятельности в случаях, если профессиональная 

деятельность, осуществляемая ими, соответствует требованиям образовательной 

программы к проведению практики.  

Выбор мест прохождения практики для лиц с ограниченными возможностями 

здоровья и инвалидов производится с учетом состояния здоровья обучающихся и 

требований по доступности.  

Практика может быть организована полностью или частично с применением 

электронного обучения, дистанционных образовательных технологий без 

непосредственного нахождения обучающегося на рабочем месте в профильной 

организации / структурном подразделении профильной организации / структурном 

подразделении СКФУ в формате дистанционной (удаленной) работы при опосредованном 

(на расстоянии) взаимодействии с руководителями практики, как со стороны 

университета, так и со стороны профильной организации.  

При реализации производственной практики образовательная деятельность 

организована в форме практической подготовки. 

 

4.4. Перечень основной и дополнительной литературы, интернет-ресурсов,  

необходимых для проведения практики 

 

Нормативно-правовые акты:  

1. Федеральный закон от 28 декабря 2009 г. N 381-ФЗ "Об основах 

государственного 

регулирования торговой деятельности в Российской Федерации» 

http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_95629/ 



2. Федеральный закон от 25 декабря 2020 г. N 487-ФЗ "О внесении изменения в 

статью 251 Федерального закона "О развитии малого и среднего предпринимательства в 

Российской Федерации" https://rg.ru/2020/12/28/predpri-dok.html 

3. Федеральный закон от 13 марта 2006 г. №38-ФЗ «О рекламе» // СЗ РФ. – 2006. – 

№ 12. – Ст. 1232. http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_58968/ 

4.  Федеральный закон РФ от 07.02.1992 N 2300-1 (ред. от 18.03.2020) "О защите 

прав 

потребителей" http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_305/ 

5. Федеральный закон РФ от 23 сентября 1992 г. «О товарных знаках, знаках 

обслуживания и наименованиях мест происхождения товаров»   

http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_996/ 

6. Федеральный закон РФ "О коммерческой тайне" от 16.08.2004 г. (в последней 

действующей редакции от 18 апреля 2020 года) 

http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_48699. 

Основные источники:  

1. Жулидов, С. И. Организация торговли: учебник / С.И. Жулидов. — 2-е изд., 

перераб. и доп. — Москва: ФОРУМ: ИНФРА-М, 2022. — 350 с. — (Среднее 

профессиональное образование). — DOI 10.12737/987233. - ISBN 978-5-8199-0842-6. - 

Текст: электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1820262 (дата обращения: 

18.06.2022). – Режим доступа: по подписке. 

2. Заволокина, Л. И.  Мировая экономика: учебное пособие для среднего 

профессионального образования / Л. И. Заволокина, Н. А. Диесперова. — Москва: 

Издательство Юрайт, 2022. — 182 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-

534-13765-1. — Текст: электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/497346 

3. Иванов, Г. Г. Экономика торговой организации: учебник / Г.Г. Иванов. — 

Москва: ИНФРА-М, 2021. — 182 с. — (Среднее профессиональное образование). - ISBN 

978-5-16-016902-6. - Текст: электронный. - URL: 

https://znanium.com/catalog/product/1343176 (дата обращения: 18.06.2022). – Режим 

доступа: по подписке. 

4. Иванов, Г. Г. Экономика торговой организации: учебник / Г.Г. Иванов. — 

Москва: ИНФРА-М, 2021. — 182 с. — (Среднее профессиональное образование). - ISBN 

978-5-16-016902-6. - Текст: электронный. - URL: 

https://znanium.com/catalog/product/1343176 (дата обращения: 18.06.2022). – Режим 

доступа: по подписке. 

5. Изотова, Г. С.  Управление государственными и муниципальными закупками: 

учебник для среднего профессионального образования / Г. С. Изотова, С. Г. Еремин, А. И. 

Галкин. — 2-е изд. — Москва: Издательство Юрайт, 2022. — 396 с. — (Профессиональное 

образование). — ISBN 978-5-534-15057-5. — Текст: электронный // Образовательная 

платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/495531 

6. Кнутов, А. В.  Управление государственными и муниципальными закупками и 

контрактами: учебник и практикум для среднего профессионального образования / А. В. 

Кнутов. — Москва: Издательство Юрайт, 2022. — 316 с. — (Профессиональное 

образование). — ISBN 978-5-534-11348-8. — Текст: электронный // Образовательная 

платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/495532 

7. Мамедова, Н. А.  Управление государственными и муниципальными закупками: 

учебник и практикум для среднего профессионального образования / Н. А. Мамедова, А. 

Н. Байкова, О. Н. Морозова. — 3-е изд., перераб. и доп. — Москва: Издательство Юрайт, 

2022. — 420 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-534-13829-0. — Текст: 

https://urait.ru/bcode/497346
https://urait.ru/bcode/495531


электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/495169 

8. Методы стимулирования продаж в торговле: учебник / С.Б. Алексина, Г.Г. 

Иванов, В.К. Крышталев, Т.В. Панкина. — Москва: ФОРУМ: ИНФРА-М, 2020. — 304 с. 

— (Среднее профессиональное образование). - ISBN 978-5-8199-0796-2. - Текст: 

электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1077649 (дата обращения: 

18.06.2022). – Режим доступа: по подписке. 

9. Саталкина, Н. И. Экономика торговли: учебное пособие / Н. И. Саталкина, Б. И. 

Герасимов. Г. И. Терехова. — Москва: ФОРУМ, 2021. — 232 с. — (Профессиональное 

образование). - ISBN 978-5-91134-485-6. - Текст: электронный. - URL: 

https://znanium.com/catalog/product/1287439 (дата обращения: 18.06.2022). – Режим 

доступа: по подписке. 

10. Стерлигова, А. Н. Управление запасами в цепях поставок: учебник / А.Н. 

Стерлигова. — Москва: ИНФРА-М, 2022. — 430 с. — (Высшее образование: 

Бакалавриат). - ISBN 978-5-16-011223-7. - Текст: электронный. - URL: 

https://znanium.com/catalog/product/1832388 (дата обращения: 18.06.2022). – Режим 

доступа: по подписке. 

Дополнительные источники: 

1. Безлапов В.В. Технологии управления внешнеторговой деятельностью региона: 

монография /В.В Безналов, С.А.Лочан, Д.В.Федюнин, А.Д.Петросян, руков. авт.колл. В.В. 

Безпалов.- Москва: РУСАЙИС, 2022-586 с. 

2. Волгина Н.А. Международная торговля: учебник/Н.А Волгина. - Москва: 

КНОРУС, 2022. - 274с- (Бакалавриат) 

3. Иванов Г.Г. Организация торговли (торговой деятельности): учебник/Г.Г. 

Иванов. – Москва: КНОРУС, 2022. -222 с.-( среднее профессиональное образование) ISBN 

978-5-406-09325-2 

4. Лазарева Н.В. Актуальные проблемы учета внешнеэкономической деятельности: 

учебное пособие/ Н. В. Лазарева. – Москва: РУСАЙНС, 2023. -122 с. ISBN978-5-4365-

9920-5 

5. Современное торговое дело: учебное пособие/ кол. авторов; под ред. Л.Б. 

Нюренбергер Н.А Лучиной. - Москва: РУСАЙИС, 2022 – 138с. ISBN 978-5-4365-8388-4 

6. Сулоева А.А. Управление закупками в процессе принятия управленческих 

решений: учебное пособие (А.А Сулоев- Москва: РУСАЙИС, 2022-104 с. ISBN 978- 5- 

4365-9728-7 

7. Трофимовская А.В. Эффективность контрактной системы в сфере 

государственных и муниципальных закупок в современных социально-экономических 

условиях: учебное пособие / А.В. Трофимовская, С.А. Сергеева, И.П. Гладилина – 

Москва: РУСАЙИС, 2022 – 80 с. ISBN 978-5-4365-9730-0 

Интернет источники: 

1. www. rospotrebnadzor.ru/ – Роспотребнадзор;  

2. www.fas.gov.ru- ФАС России 

3. www.rosstat.ru  

4. http://www.minfin.ru/ru/ - официальный сайт Министерства финансов РФ  

5. http://www.nalog.ru/ - официальный сайт Федеральной налоговой службы 

 

4.5. Требования к руководителям практики от образовательного учреждения 

Руководство производственной практикой осуществляется преподавателями 

дисциплин профессионального цикла, имеющими высшее образование по профилю 

специальности и опыт работы на производстве.  



Руководитель практики:  

- обеспечивает выполнение всех организационных мероприятий перед началом 

прохождения практики;  

- обеспечивает высокое качество прохождения практики студентами и ее 

соответствие учебному плану и программе;  

- разрабатывает и выдает студентам индивидуальные задания для прохождения 

практики; 

 - несет ответственность за соблюдение студентами правил техники безопасности;  

- обеспечивает научно-методическое руководство практикой в строгом 

соответствии с учебным планом, ее программой, а также в соответствии с 

индивидуальными заданиями студентов;  

- осуществляет контроль за соблюдением сроков практики и ее содержанием;  

- оказывает методическую помощь студентам при выполнении ими 

индивидуальных заданий;  

- проверяет отчеты студентов по практике, дает отзыв об их работе; 

 - проводит защиту отчетов по практике.  

 

5. Контроль и оценка результатов практики 

Аттестация по производственной практике проводится в форме 

дифференцированного зачета как защита отчёта по практике при условии 

положительного аттестационного листа по практике руководителя практики от 

Колледжа об уровне освоения профессиональных компетенций; наличия 

положительной характеристики на обучающегося по освоению общих компетенций в 

период прохождения практики; полноты и своевременности представления дневника и 

отчета по практике в соответствии с заданием на практику. Также руководитель 

практики, осуществляющий аттестацию по практике, может использовать такие формы 

оценивания как собеседование, доклад с презентацией. 

Оценка выставляется по 5-ти балльной шкале. 

Критерии выставления оценок: 

Оценка «Отлично» - Изложение материала в отчёте полное, последовательное, 

грамотное. Отчет написан аккуратно, без исправлений. Задание по практике выполнено. 

Приложения (при наличии) логично связаны с текстовой частью отчета. Отчет сдан в 

установленный срок. 

Оценка «Хорошо» - Изложение материала отчёта полное, последовательное в 

соответствии с требованиями программы. Допускаются несущественные и 

стилистические ошибки. Оформление аккуратное. Приложения (при наличии) в 

основном связаны с текстовой частью. Задание по практике выполнено. Отчет сдан в 

установленный срок. 

Оценка «Удовлетворительно» - Изложение материала в отчёте неполное. 

Оформление не аккуратное. Текстовая часть отчета не везде связана с приложениями 

(при наличии). Задание по практике выполнено. Отчет сдан в установленный срок или с 

нарушением срока. 

Оценка «Неудовлетворительно» - Изложение материала в отчёте неполное, 

бессистемное. Допущены ошибки, оформление не аккуратное. Задание по практике не 

выполнено. Отчет сдан с нарушением срока. 


