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1. Паспорт фонда оценочных средств 

1.1. Область применения  

Фонд оценочных средств (далее - ФОС) предназначен для контроля и оценки результатов 

прохождения производственной практики по профессиональному модулю (далее - ПМ), 

образовательной программы СПО. 

 

1.2. Объекты оценивания  
В результате производственной практики осуществляется оценка овладения следующими 

профессиональными и общими компетенциями:  

 

Компетенции 

 

Показатели оценки результата 

ПК 1.1 Проводить сбор и анализ информации о потребностях субъектов рынка на 

товары и услуги, в том числе с использованием цифровых и 

информационных технологий. 

ПК 1.2 Устанавливать хозяйственные связи с поставщиками и потребителями 

товаров и услуг, в том числе с применением коммуникативных возможностей 

искусственного интеллекта. 

ПК 1.3 Осуществлять подготовку, оформление и проверку закупочной 

документации, в том числе с использованием электронного 

документооборота и сквозных цифровых технологий. 

ПК 1.4 Осуществлять подготовку к заключению внешнеторгового контракта и его 

документальное сопровождение. 

ПК 1.5 Осуществлять контроль исполнения обязательств по внешнеторговому 

контракту. 

ПК 1.6 Организовывать выполнение торгово-технологических процессов, в том 

числе с применением цифровых технологий. 

 

ФОС позволяет оценить приобретенные на практике: 

практический опыт: 

˗ поиска и систематизации открытых источников информации о внутренних и внешних 

рынках для сбыта товарной продукции; 

˗ проведения анализа и оценки объема спроса на товарную продукцию организации на 

внутренних и внешних рынках; 

˗ обработки, формирования и хранения данных, информации, документов, в том числе 

полученных от поставщиков (подрядчиков, исполнителей); 

˗ составления перечня требований внешних рынков к товарной продукции организации; 

˗ подготовки рекомендаций по аналогии товарной продукции по итогам анализа требований 

определенного внешнего рынка; 

˗ проведения анализа конъюнктуры и емкости товарных рынков, мониторинга внутренних 

и внешних рынков; 

˗ подготовки аналитических документов по конкурентным преимуществам продукции 

организации на внешних рынках; 

˗ оформления договоров с поставщиками и потребителями товаров и услуг; 

˗ мониторинга поставщиков (подрядчиков, исполнителей) и заказчиков в сфере закупок; 

˗ установления контактов с деловыми партнерами, заключения договоров, предъявления 

претензий; 

˗ составления деловых писем, предложений, заказов на поставку товаров, проведения 

безналичных расчетов; 

˗ формирования начальной (максимальной) цены закупки, описания объекта закупки, 
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требований к участнику закупки, порядка оценки участников, проекта контракта; 

˗ составления и оформления закупочной документации, осуществления ее проверки для 

проведения закупочной процедуры, организационно-технического обеспечения деятельности 

закупочных комиссий, оценки результатов и подведение итогов закупочной процедуры; 

˗ осуществления подготовки протоколов заседаний закупочных комиссий на основании 

решений, принятых членами комиссии по осуществлению закупок; 

˗ публичного размещения полученных результатов; осуществления проверки необходимой 

документации для заключения контрактов и процедуры подписания контракта с поставщиками 

(подрядчиками, исполнителями); 

˗ публичного размещения отчетов, информации о неисполнении контракта, о санкциях, об 

изменении или о расторжении контракта, за исключением сведений, составляющих 

государственную тайну; 

˗ организации осуществления оплаты поставленного товара, выполненной работы (ее 

результатов), оказанной услуги, а также отдельных этапов исполнения контракта, денежных сумм 

по банковской гарантии в предусмотренных случая, организации возврата денежных средств, 

внесенных в качестве обеспечения исполнения заявок или обеспечения исполнения контрактов; 

˗ направления запросов, приглашений и информации потенциальным участникам 

внешнеторгового контракта; 

˗ проведения предварительного анализа поступающих коммерческих предложений, 

запросов от потенциальных партнеров на внешних рынках; 

˗ составления списка отклонений от приемлемых условий внешнеторгового контракта 

(перечень разногласий); 

˗ документального оформления результатов переговоров по условиям внешнеторгового 

контракта; 

˗ подготовки сводных отчетов и предложений о потенциальных партнерах на внешних 

рынках; 

˗ формирования списка потенциальных партнеров для заключения внешнеторгового 

контракта; 

˗ обработки, формирования, хранения информации и данных об участниках 

внешнеторгового контракта; 

˗ формирования проекта внешнеторгового контракта; 

˗ осуществления проверки необходимой документации для заключения внешнеторгового 

контракта; 

˗ подготовки процедуры подписания внешнеторгового контракта с контрагентом; 

˗ подготовки документа о приемке результатов отдельного этапа исполнения контракта; 

˗ сбора информации, документов по вопросам исполнения обязательств по 

внешнеторговому контракту; 

˗ разработки плана-графика контрольных мероприятий по исполнению обязательств по 

внешнеторговому контракту; 

˗ мониторинга отклонений от выполнения обязательств по внешнеторговому контракту; 

˗ документального оформления отклонений от выполнения обязательств по 

внешнеторговому контракту и организация претензионной работы; 

˗ подготовки предложений по применению мер ответственности и совершению 

соответствующих действий в случае нарушения обязательств по внешнеторговому контракту; 

˗ выполнения торгово-технологических операций, в том числе с использованием 

искусственного интеллекта, голосовых помощников, чат-ботов для обработки запросов 

покупателей с максимальной скоростью;  

˗ организации торговли, в том числе с использованием камер и алгоритмов распознавания 

лиц для осуществления расчетов с покупателями без применения контрольно-кассовой техники; 

˗ приемки товаров по количеству и качеству; 

˗ соблюдения правил охраны труда. 

умения: 
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˗ пользоваться современными поисковыми системами для сбора информации о внешних и 

внутренних рынках; 

˗ проводить исследование рынка поставщиков, создавать и вести базу поставщиков и 

покупателей товаров; 

˗ обобщать и систематизировать коммерческую информацию, формировать базы данных с 

информацией о ценах на товары, работы, услуги, требованиях внешних и внутренних рынков к 

товарной продукции, статистически ее обрабатывать в формате электронных таблиц и 

формулировать аналитические выводы; 

˗ анализировать внешнюю конкурентную среду для выявления аналогичных или 

взаимозаменяемых товаров; 

˗ создавать и вести информационную базу данных поставщиков и покупателей; 

˗ составлять документы, формировать, архивировать, направлять документы и 

информацию; 

˗ обобщать полученную информацию, обрабатывать ее с применением программных 

продуктов; 

˗ обобщать и систематизировать коммерческую информацию для подготовки сводных 

отчетов и аналитических материалов. 

˗ применять нормы гражданского законодательства в области регулирования договорных 

отношений; 

˗ осуществлять выбор поставщиков; 

˗ оформлять заказы на поставку товаров с применением компьютерных программ; 

˗ составлять документы, деловые письма, предложения, заказы на поставку товаров, 

осуществлять безналичные расчеты, в т.ч. с использованием современных технических средств; 

˗ создавать и вести информационную базу поставщиков и покупателей с применением 

технологий больших данных; 

˗ обобщать полученную информацию, статистически ее обрабатывать и формулировать 

аналитические выводы, архивировать полученную информацию и обеспечивать ее безопасность; 

˗ работать в единой информационной системе; 

˗ применять основные положения нормативно-правовых актов в сфере закупочной 

деятельности; 

˗ составлять документы, формировать, архивировать, направлять документы и 

информацию; 

˗ обосновывать начальную (максимальную) цену закупки; 

˗ описывать объект закупки; 

˗ разрабатывать закупочную документацию; 

˗ работать в единой информационной системе; 

˗ взаимодействовать с закупочными комиссиями и технически обеспечивать деятельность 

закупочных комиссий; 

˗ анализировать поступившие заявки, оценивать результаты и подводить итоги закупочной 

процедуры; 

˗ формировать и согласовывать протоколы заседаний закупочных комиссий на основании 

решений, принятых членами комиссии по осуществлению закупок; 

˗ проверять необходимую документацию для заключения контрактов и осуществлять 

процедуру подписания контракта с поставщиками (подрядчиками, исполнителями); 

˗ классифицировать товары на внутренних и внешних рынках;  

˗ разрабатывать тексты рекламной информации о товарах отечественного производства на 

иностранном языке для последующего распространения на внешних рынках; 

˗ осуществлять деловую переписку по вопросам заключения внешнеторгового контракта; 

˗ осуществлять взаимодействие с участниками внешнеторгового контракта; 

˗ подготавливать коммерческие предложения, запросы; 

˗ оформлять документацию в соответствии с требованиями законодательства Российской 

Федерации и международных актов; 
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˗ составлять и оформлять отчет, содержащий информацию о ходе исполнения контракта, о 

соблюдении промежуточных и окончательных сроков исполнения контракта, о ненадлежащем 

исполнении контракта (с указанием допущенных нарушений) или о неисполнении контракта и о 

санкциях, которые применены в связи с нарушением условий контракта или его неисполнением, 

об изменении или о расторжении контракта в ходе его исполнения, об изменении контракта или о 

расторжении контракта; 

˗ осуществлять организацию оплаты/возврата денежных средств, организовывать уплату 

денежных сумм по банковской гарантии в предусмотренных случаях; 

˗ обобщать и систематизировать коммерческую информацию для подготовки сводных 

отчетов и аналитических материалов; 

˗ осуществлять цифровые платежи, облачные вычисления, системный анализ больших 

данных, использовать технологии 5G в организации деловой переписки и электронного 

документооборота; 

˗ осуществлять процесс поиска и заказа товаров с применением цифровых платформ; 

˗ осуществлять процесс управления доставкой товаров покупателю используя возможности 

интернет-вещей; 

˗ проводить анализ перемещения покупателей по торговому залу по данным камер видео 

наблюдений с целью оптимизации торгового пространства; 

˗ осуществлять контроль за количеством и сроками хранения продовольственных товаров с 

применением датчиков контроля (интернет-вещей); 

˗ использовать технологии дополненной реальности для повышения объема продаж;  

˗ применять цифровые вывески с использованием компьютерного зрения; 

˗ применять технологии интернет-вещей в организации работы торговых площадок; 

˗ управлять полочным пространством магазина в облачной ABM SHELF; 

˗ оформлять факт продажи товаров с применением цифровых инструментов: онлайн-касс, 

электронных платформ, ресурсов интернет, безналичных платежей, регистрация продаж в системе 

ЕГАИС; 

˗ применять электронный документооборот;  

˗ осуществлять торгово-технологические процессы, в том числе, с использованием техники 

эффективных коммуникаций.  

˗ применять основные ИИ-решения - системы распознавания естественного языка, 

интеллектуальные системы поддержки принятия решений, распознавания и синтез речи, 

интеллектуальный анализ текстовых документов, роботы, видео аналитика, чат-боты; 

˗ оформлять заказы на поставку товаров с применением компьютерных программ; 

˗ осуществлять цифровые платежи, облачные вычисления, системный анализ больших 

данных, использовать технологии 5G в организации деловой переписки и электронного 

документооборота; 

˗ пользоваться современными поисковыми системами для сбора информации о внутренних 

внешних рынках. 

 

2 Формы контроля и оценки результатов прохождения практики 

2.1. Формы текущего контроля 
Текущий контроль результатов прохождения производственной практики в соответствии с 

рабочей программой происходит при использовании следующих возможных форм контроля:  

− ежедневный контроль посещаемости практики; 

− наблюдение за выполнением видов работ на практике; 

− контроль качества выполнения видов работ на практике (уровень владения ПК и ОК при 

выполнении работ оценивается в аттестационном листе и характеристике с практики); 

− контроль за ведением дневника практики; 

− контроль подготовки отчета по практике в соответствии с заданием на практику. 

 

2.2. Форма промежуточной аттестации 
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Промежуточная аттестация по учебной практике – дифференцированный зачет (далее ДЗ).  

По итогам учебной практики студенты допускаются к сдаче ДЗ при условии выполнения 

всех видов работ на практике, предусмотренных рабочей программой и своевременном 

предоставлении следующих документов:  

− положительного аттестационного листа руководителей практики от организации об 

уровне освоения профессиональных компетенций; 

− положительной характеристики на обучающегося; 

− дневника практики; 

− отчета о практике в соответствии с заданием на практику. 

 

3. Перечень заданий по практике 

ВД.1 Организация и осуществление торговой деятельности 

МДК 01.01. Организация торгово-сбытовой деятельности на внутреннем и внешнем рынках:  

1. Проведение анализа конъюнктуры и емкости товарных рынков и подготовка 

аналитических документов по конкурентным преимуществам продукции организации на внешних 

рынках. 

2. Осуществление проверки необходимой документации для заключения внешнеторгового 

контракта. 

3. Подготовка процедуры подписания внешнеторгового контракта с контрагентом. 

МДК 01.02. Организация и осуществление продаж: 

1. Приемка товаров по количеству и качеству; 

2. Изучение инструкций по охране труда. 

МДК. 01.03. Организация и осуществление закупок для государственных, муниципальных и 

корпоративных нужд: 

1. Составление и оформление закупочной документации, осуществления ее проверки для 

проведения закупочной процедуры, организационно-технического обеспечения деятельности 

закупочных комиссий, оценки результатов и подведение итогов закупочной процедуры. 

 

4. Система оценивания прохождения практики 
Оценка качества прохождения практики происходит по следующим показателям:  

− соответствие содержания отчета по практике заданию на практику;  

− оформление отчета по практике, в соответствии с установленными требованиями; 

− наличие презентационного материала, в полной степени иллюстрирующего отчет по 

практике; 

− оформления дневника практики (вместе с приложениями) в соответствии с 

установленными требованиями; 

− оценка в аттестационном листе уровня освоения профессиональных компетенций при 

выполнении работ на практике; 

− запись в характеристике об освоении общих компетенций при выполнении работ на 

практике; 

− количество и полнота правильных устных ответов на контрольные вопросы во время 

промежуточной аттестации. 

Оценка за ДЗ по практике определяется как средний балл за представленные материалы с 

практики и ответы на контрольные вопросы.  

Оценка выставляется по 5-ти балльной шкале. 

Критерии выставления оценок: 

Оценка «отлично» выставляется, если обучающийся выполнил в установленный срок и на 

высоком уровне все задания практики, проявил самостоятельность, творческий подход и 

инициативу, представил дневник практики. При защите практики: логически верно, 

аргументировано и ясно давал ответы на поставленные вопросы; демонстрировал понимание 

сущности и социальной значимости своей будущей профессии, интерес к ней; демонстрировал 
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умение принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях, нести за них 

ответственность 

Оценка «хорошо» выставляется, если обучающийся выполнил в срок все задания практики, 

предусмотренные программой практики, проявил самостоятельность, представил дневник 

практики. В ответах дал подробное, не конкретное/краткое описание заданий практики, сделал 

слабые выводы и предложения (в выводах и предложениях отсутствует конкретность). Отчетная 

документация оформлена в соответствии с требованиями, подобраны необходимые приложения. 

Оценка «удовлетворительно» выставляется, если обучающийся выполнил все задания, но 

не проявил глубоких теоретических знаний и умений применять их на практике. В установленные 

сроки представил дневник. В ответах дал поверхностное, неполное описание заданий практики, 

приложил не все документы, провел исследовательскую и/или аналитическую работу, 

отсутствуют выводы и/или предложения. 

Оценка «неудовлетворительно» выставляется, если обучающийся не выполнил программу 

практики и/или не представил в срок отчетную документацию. Его ответ не позволяет сделать 

вывод о том, что он овладел начальным профессиональным опытом и профессиональными 

компетенциями по направлениям: выполнены не все задания, нарушена логика изложения. 

 

 

 

 

 

 


